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Projekteinkauf erfolgreich aufbauen und fuhren -
ein Praxisbeispiel

1. Ursprung

2. Aufbau

3. Organisation
4. Praxiserfahrung
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Ursprung IW
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Aufbau IW
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Organisation IW
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Angewandte Praxis
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Prozessschritt | Tétigkeit Verantw. Dauer*/Datum Zeitspanne|
Anmeldung mit Checkliste/Projektauftr. mindl. erteilt&Projekt-
Start Kickoff FB 29.06.2016
Star.t Fachkonzept-/Mini-Lastenheft-Erstellung/Freigabe B 0 20.06.2016
Projektauftrag Projektauftrag
Submissions-Checkliste / Terminplan FE (FB) 5 06.07.2016
v
|Fachk0nzept | Freigabe Fachkonzept (Mini-Lastenheft) FB 1| | 07.07.2016'
|Kick-0ff | Kickoff - Offenes Verfahren FE (FB) 5| | 14.07.zo1s|
LH inkl.Anhange / Kriterienkatalog / DA FE (FB) 20 12.08. 701d
Inhaltlich rechtliche Priifung (Ausser .
. KF6B 7 23.08.2016
Submissions- Vertrag)
unterlagen Simap-Text KF6B 3 26.08.2016
Vertragsentwurf MR 10 09.09.2016
Freigabe FB 5 16.09.2016-|
Publikation** (Mi/Sa) KF6B 4 24.09.2016|
Einreichung von Fragen zum Lastenheft Anbieter 5 30.09.201d
Beantwortung der eingereichten Fragen FE (FB) 5 07.10.2016
Offertenphase
Angebotseingang/Offertéffnung .
, . wx  KFOB 20| | 14.10.2016
(Vorschlag mind. 20 K-Tage* ab Publ.**)
Grobevaluation der Angebote (EK) FE (FB) 5 21.10.2016.
Feinevaluation der Angebote (TS, ZK, Prasentationen) FB (FE) 20 18.11.2016
Prifung / Abschlusssitzung FE (FB, KFGB) 1 21.11.2016
Vertragspriifung/-verhandlung (Verifizierung FE 5 28.11.2016.
AUSWertUng Optional inhaltlich rechtliche Priifung (Einzelfragen) MR 2 30.11.2016
Evaluationsbericht erstellen FE (FB) 5 07.12.2016
Evaluationsbericht priifen KFoB 3 12.12.2016
Evaluationsbericht unterzeichnen & einreichen (Vergabeantrag) FE (FB) 5 19.12.2016
Simap-Text KF6B 1 20.12.2016
Vergabe Publikation (Mi/Sa) KF6B 4 31.12.2016
Rekursfrist (10 K-Tage*) KF6B 14 16.01.2017
Vertragsunterzeichnung Lieferant Anbieter 5 23.01.2017,
Compliance-Check MR 5 30.01.2017.
Vertragsunterzeichnung IWB FE (FB) 5 06.02.2017
Ende Submission

Philipp Bieri| Projekteinkauf erfolgreich aufbauen und fiihren - ein Praxisbeispiel| 24. August 2016 | Seite 6



Erkenntnisse KFoB Iwb
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Kriterien Abbruch
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Erkenntnisse Vertrag IWb
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Erkenntnisse Kriterien IWb
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Erkenntnisse Evaluationsteam IWb
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Erkenntnisse Bundelung IWb
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Und jetzt viel Spass

bel den welteren
Referaten!
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